
Programa de

Neuromarketing

Quien entiende la domina la

HORAS
DE CLASE



La mayoría de marcas cometen este error:

Hablan de su producto

Muestran características

Publican sin estrategia

Pero olvidan algo clave:

Las personas no compran
productos,

compran
EMOCIONES



El 95% de las decisiones de
compra son inconscientes.

Si no entiendes cómo funciona el
cerebro de tu cliente

estás
perdiendo
ventas

Este
 pr

og
ra

m
a 

te
 en

se
ña

 a:

Entender cómo piensa el
consumidor

Diseñar mensajes que
generan emoción

Crear contenido que
capta atención

Estructurar campañas
que convierten



¿A QUIÉN VA
DIRIGIDO?

¿QUÉ VAS A
LOGRAR?

Emprendedores
que quieren
vender más

Marcas que
buscan

diferenciarse

Community
managers y
marketers

Diseñadores y
creadores de

contenido

Empresas que quieren
aumentar conversión

Crear
mensajes
altamente
persuasivos

Entender qué
hace que
alguien
compre

Diseñar
contenido

Mejorar
conversiones

Diferenciarte
en el mercado



2. Cómo captar y quedarte en la
mente

Cómo funciona la atención
Memoria emocional
Impacto visual
Neuropersuasión

Psicología del color
Estímulos visuales
UX emocional
Diseño centrado en el usuario

4. El arte de persuadir sin forzar
Escasez
Autoridad
Prueba social
Sesgos cognitivos

5. Vende sin vender
Narrativas emocionales
Empatía
Engagement
Marcas con propósito

6. Cómo hacer sentir al cliente
UX emocional
Experiencia sensorial
Arquitectura de información
Neurodiseño

8. Aplicación real
Rediseño de campaña
Estrategia completa
Presentación final

PENSUM de estudio 

1. Fundamentos de neurociencia y
comportamiento

Cerebro triuno (instinto,
emoción, razón)
Procesos inconscientes de
compra
Marketing emocional

3. Psicología visual aplicada

7. De la teoría a la conversión
Publicidad emocional
Contenido persuasivo
Optimización de anuncios
Conversión



Transferencia Bancaria
 Ex alumnos FACE: 20% de descuento

Transferencia Bancaria
 Ex alumnos FACE: 20% de descuento

VALOR DEL PROGRAMAVALOR DEL PROGRAMA
ÚLTIMOS CUPOS:ÚLTIMOS CUPOS: $387$387

Formas de PagoFormas de Pago

Importante: Para iniciar el programa debe cancelarse el
100% del valor total para ingresar a las clases online y a la
Plataforma Moodle

Importante: Para iniciar el programa debe cancelarse el
100% del valor total para ingresar a las clases online y a la
Plataforma Moodle

FACE se reserva el derecho de no Iniciar el programa en caso de; no reunir el minimo de participantes,
 reestructurar el orden de los módulos, modificar el contenido, fechas o instructor con el fin de asegurar

 la calidad del mismo.

FACE se reserva el derecho de no Iniciar el programa en caso de; no reunir el minimo de participantes,
‌reestructurar el orden de los módulos, modificar el contenido, fechas o instructor con el fin de asegurar

‌la calidad del mismo.

Antes:Antes:

$448$448

CERTIFICADO PORCERTIFICADO POR

5555 Horas en vivoHoras en vivo

HORARIO HORARIO 
Lunes a JuevesLunes a Jueves

19h00 a 22h0019h00 a 22h00

AVALADO POR:AVALADO POR:



INSCRÍBETE AHORAINSCRÍBETE AHORA
www. faceproinstitute.com

@faceducation
info@faceproinstitute.com

@faceducation
info@faceproinstitute.com

CONTÁCTATE CON NOSOTROSCONTÁCTATE CON NOSOTROS

Sé el mejorSé el mejor
en todas tusen todas tus tas tas FACEFACE



EnEn FACEFACE aprendesaprendes

y lo aplicasy lo aplicas
MAÑANAMAÑANA

PREPÁRATE PARA
EL FUTURO

PREPÁRATE PARA
EL FUTURO

HOYHOY
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